Enseignements

e Techniques Immobilieres

e Conseil en Ingénierie de
I'immobilier

« Unité d'Initiative Locale (UIL)

o Communication professionnelle en
anglais

e Culture générale et expression

. Anglais CONTACTEZ-NOUS

 Aide a la vie professionnelle
Conditions d'acceés R

o Baccalauréat général Accueil: 02 62 38 09 16 |
e Baccalauréat technologique
. . Vie scolaire: 02 62 38 29 80
e Baccalauréat professionnel
Directeur Délégué aux Formations

06 93 02 42 94 dAh
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BTS
9 PROFESSIONS
20 Rue du Lycée IMMOBILIERES

97425 Les Avirons

@

https://etab.ac-reunion.fr/lyc-
antoine-de-saint-exupery/

Lycée des Avirons

Formation initiale



Durée formation : 2 ans
Niveau d'étude final: Bac +2
14 semaines de stages en
entreprises.

Ce BTS forme des techniciens dans
la transaction immobiliere (vente et
location), la gestion de copropriété
(activité de syndic).

Il répond a un besoin réel du marche

e Un besoin accru de Négociateurs
Immobiliers et de Gestionnaires
dans la location et la Gestion de
copropriété.

e Des dipldmes opérationnels
permettant des évolutions de
carriere.

| Des activités
pédagogiques variées

e Visite de chantiers
Séjour d’intégration

Découverte de l'architecture
a travers une visite guidée
Intervention de
professionnels: des
architectes, des agences
immobiliéres

Remise des diplomes

Débouchés
Travail a son compte

o Le titulaire du BTS PIM
accede directement a la carte
professionnelle pour devenir
agent immobilier a son
compte.

« Agent commercial
indépendant dans I'immobilier

Travail en tant que salarié
« Gestionnaire de biens en
gestion locative
Gestionnaire de copropriété
Gestionnaire chez un bailleur
social (SIDR, SEMADER,
SOGEDIS, SEDRE, etc...)

Négociateur immobilier salarié

Exercer en office notarial
Exercer chez un promoteur
immobilier

Compétences développées :

Maitrise du droit en immobilier et
mise en application de la
législation en relation avec le
domaine du logement.

Maitrise des conseils techniques,
fiscaux et financiers.

Maitrise des techniques de
vente, d'estimation des biens, et
de la relation client.

Maitrise de la gestion locative et
de la gestion de copropriété.

Maitrise des évolutions
économiques, environnementales
et sociétales qui impactent
I'immobilier et son marché.



