Bac Pro Meétier du Commerce et de la
Vente (Option A et B)
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en entreprise s en 1° et Tale

L’évolution dans I’entreprise :

+ Condition d’acces :

2nde MRC
CAP du méme domaine d’activité

Option A peut évoluer
vers des emplois de :
Manager de rayons,
Responsable de secteur,
Directeur adjoint,
Directeur de magasin.

Option B, le titulaire peut évoluer
vers :

Responsable des ventes,
Responsable de région,
Responsable de la relation client

Emplo

is concernés :

Option A :

Vendeur spécialisé
Employé commercial
Vendeur qualifié

Option B :

Conseiller relation client a distance
Conseiller en vente directe
Représentant commercial

Commercial
Secteur d’activité :
Option A : Option B :
Grande surface Banques
spécialisé (GSS) Assurances

Grande surface
alimentaire (GSA)
Boutique

Agences immobiliéres

Concessions automobiles
Agences de communications
Unités de vente Bto B



http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Lycees/MC-Vendeur-specialise-en-alimentation
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Post-bac/MC-Assistance-conseil-vente-a-distance
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Post-bac/BTS-Management-commercial-operationnel
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Post-bac/BTS-Negociation-et-digitalisation-de-la-relation-client
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Post-bac/BTS-Negociation-et-digitalisation-de-la-relation-client

