
BTS CONSEIL ET
COMMERCIALISATION

DE SOLUTIONS
TECHNIQUES

Notre BTS Conseil et

Commercialisation de Solutions

Techniques forme aux compétences

commerciales et techniques.

      Vous deviendrez un(e) technico-

commercial(e) qui entretient une

relation client sur le moyen/long terme. 

Le volume d’affaires est très

intéressant pour le(a) technico-

commercial(e).

Le BTS CCST vous formera pour

vendre des biens et des services avec

une approche technique pour adapter

l’offre proposée aux besoins de la

clientèle.

Il s’agit de vendre une solution

technique, commerciale à forte valeur

ajoutée. 

Lycée Professionnel 
Paul LANGEVIN

6 allée des Hibiscus, 
97480 Saint-Joseph

0262 56 69 20
ddfpt.9740934X@ac-reunion.fr

CONTACT INFO

TECHNICO
COMMERCIAL(E)

Vous aurez une double compétence
industrielle et commerciale.



MATIERES ENSEIGNEES
Horaires hebdomadaires 

Année

1 2

Enseignement Obligatoire

Culture générale et
expression 2 2

Langue vivante: anglais 3 3

Culture économique, juridique
et managériale 4 4

Bloc 1 : Conception et
négociation de solutions
technico-commerciales

4 4

Bloc 2 : Management de
l’activité technico-commerciale 4 4

Bloc 3 : Développement de
clientèle et de la relation client 5 4

Bloc 4 : Mise en œuvre de
l’expertise technico-
commerciale 

9 6

 Total heures étudiant 31 27

Enseignement Facultatif

Travail en autonomie (salle
informatique) 2 2

Langue vivante étrangère II
et/ou Module
d'approfondissement 

2 2

Votre futur métier......
Technico-commercial, 

 Vendeur comptoir, Vendeur
négociateur, Chargé de clientèle,

Chargé d’affaires, Négociateur
industriel, 

POURSUITE D'ETUDES

INSCRIPTION

Sur PARCOURSUP 
BTS Conseil et

Commercialisation de Solutions
Techniques

Licence Pro, Bachelors
Universitaire de Technologie ,
Ecole de commerce, Masters.

Notre BTS CCST est ouvert
aux

Bacs généraux,
technologiques et

professionnels

Capacités relationnelles et
commerciales 

Capacités intellectuelles et
rédactionnelles

Maturité, dynamisme et motivation

Stage en milieu professionnel de
16 semaines sur les 2 années dans

une entreprise proposant des
solutions technico-commerciales

Etre en capacité de conseiller et de
vendre des solutions techniques,
commerciales et financières 

Vos qualités ....

Vos objectifs ....


