Vous PROPOSE

Une formation commerciale : négociation,
développement de clienteles, management de
’activité commerciale.

Une formation pluri technologique.

Une maitrise des outils commerciaux et des
technologies du numérique.

Une ouverture a I’international :
o Anglais dans une perspective
professionnelle.

Un enseignement
juridique
et

économique. l '
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1 Entrez dans lenseignement supérieur

ENSEIGNEMENTS

® Anglais ”’

® Francais 111
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® Environnement économique et juridique
® Communication & négociation

® Management commercial

® Développement de clientele

® Technologie industrielle

® Une expérience professionnelle
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16 éemaines de
stage

EPREUVE A LEXAMEN
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Epreuves Unité |[Coef |Forme

E1 Culture générale et

; U1 3 Ecrite
expression

E2 Communication en U221

langue vivante étrangére u22 3 CcF

E3 Culture économique,

o . (VK] 3 | Ecrite
juridique et managériale

E4 Conception et
négociation de solutions u4 6 CCF
technico- commerciales

E5 Management de .
I’activité technico- us 4 Ecrite
commerciale

E6 Développement de la
clientéle et de la relation u61
client et mise en ceuvre 6 CCF
, . . u62
de I'expertise technico-
commerciale
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APRES LE BTS

+ Insertion professionnelle.

Domaine Technique et Commercial :

Attaché commercial

Chargé de clientéle
Négociateur industriel
Responsable d’agence
Responsable commercial
Ingénieur technico-commercial

+ Poursuite d’études :

¢ Université (Licence Professionnelle)

e Bachelor Universitaire de Technologie
e Institut d’Administration des
Entreprises.

Vous souhaitez devenir

NEGOCIATEUR-VENDEUR
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BTS CCST

Conseil et Commercialisation

de Solutions Techniques
(Ex Technico-Commercial)

Contactez
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Le Tampon

72 Rue Roland Garros, 97430 Le Tampon
La Réunion
Tél : 0262 57 81 00 Fax : 0262 27 94 85
E-mail : ce.9740002j@ac-reunion.fr

Web : http://lycee-roland-garros.ac-reunion.fr
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BTS CCST

Conseil et Commercialisation

de Solutions Techniques
(Ex Technico Commercial)

Spécialité : Biens et services industriels
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